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Dossier de candidature 2019
www.capreussite.net
Dossier de candidature à renvoyer rempli à :
Mail : yannis.albert@capreussite.net
A déposer avant le lundi 23 septembre minuit

Date du concours : le jeudi 17 octobre 2019

Votre Nom :
Votre Prénom :
Nom du projet :
Tél :
Adresse email :

Adresse email professionnelle (si existante):
Présentez votre projet en une phrase :
Vos talents d'entrepreneur
1. Pratiquez-vous une activité sportive, culturelle ou associative ? Quel y est votre rôle ?
2. Quels objectifs poursuivez-vous avec votre projet ? (à noter de 1 à 4 : 1 étant le critère prioritaire et 4 le moins important)
· Vous voulez gagner de l’argent et créer un patrimoine

· Vous souhaitez être indépendant et n’avoir plus de comptes à rendre à un patron 

· Vous voulez accomplir un rêve, une passion 

· Vous voulez créer votre emploi
3. Comment êtes-vous préparé pour créer ou reprendre ?
· Considérez-vous que gagner de l'argent avec votre projet est un bien ou un mal ?
· Avez-vous l’expérience de la négociation ?
· Une entreprise c'est aussi de l'administratif : est-ce un problème pour vous ?
· Avez-vous des bases de gestion ?
4. Pendant combien de temps pouvez-vous attendre sans revenu ?

5. Entreprendre comprend une prise de risque : face à cette prise de risque, quelle est votre réaction ?

· Je n’en sais rien car je n’en ai jamais ou peu pris jusqu’à maintenant 

· Je veux maîtriser tous les tenants et aboutissements 

· C’est ma nature 

6. Est-ce que votre projet est en adéquation avec la législation actuelle concernant votre activité (s’il y en a une) ?
7. Quels sont talents naturels qui sont des leviers pour mener votre projet  ?
8. Avez déjà échoué et qu'en avez-vous appris ? 

9. Si votre projet concerne l’Economie Sociale et Solidaire, a quoi avez-vous envie de contribuer ?
Votre projet
10.  Décrivez en 4 lignes votre offre de produits ou services
11. Quelle est votre cible de clientèle ?
12. Comment avez-vous identifié les besoins de votre cible ?

13. Quels sont vos concurrents ? Où sont-ils ? Citez en 2 minimum.
14. Comment allez-vous appliquer votre politique commerciale ?

15. Avez-vous déjà testé votre produit ou service en dehors d’un contexte familial ou amical ? Si oui auprès de qui et auprès de combien de personnes (approximativement) ?
Vos besoins : définissez-les selon les catégories ci-dessous
1. Financiers (indiquer également votre apport financier personnel)

2. Matériels

3. Humains

4. Immatériels (brevet, marque, franchise, logiciel, formation)
Votre Prévisionnel, si vous créez
	
	2018
	2019
	2020

	VENTES

	
	
	

	ACHATS

	
	
	

	REMUNERATIONS

	
	
	

	BENEFICES/PERTES

	
	
	


Le montant de vos ventes, comment le justifiez-vous ?
Votre Prévisionnel, si vous exercez déjà
	
	2018
	2019
	2020

	VENTES

	
	
	

	ACHATS

	
	
	

	REMUNERATIONS

	
	
	

	BENEFICES/PERTES

	
	
	


Vos coordonnées (indiquez aussi celles de tous les associés) :
Nom :

Prénom :

Adresse complète : 
Téléphone :

Email :
Etes-vous suivi par une structure ? Si oui laquelle ?
Pourquoi postulez-vous à CAP-REUSSITE et quel est pour vous le rôle d’un mentor?
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